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Wir sichern Sie auf Ihrem Weg

Die Zeit halt alles in Bewegung, bringt Menschen und Unternehmen auf den Weg. Bedirf-
nisse und Risiken andern sich und missen regelmaBig geprift und abgewogen werden.
Entscheidungen rund um die Finanzen und die Risikoabsicherung sind vielschichtig und
ihre Auswirkungen sind von dauerhafter und wesentlicher Bedeutung.

Ausgangspunkt unserer Unternehmensphilosophie ist die Entwicklung und Realisierung
maBgeschneiderter Losungen. Unser Ziel ist die ideale Verbindung ganzheitlicher Markt-
betrachtung mit lhren persénlichen Zielen, Bediirfnissen und Wiinschen.

Als einer der groBen anbieterunabhangigen Finanz- und Versicherungsmakler Deutsch-
lands beraten wir unsere Kunden kompetent, personlich und verlasslich in den Themen-
bereichen:

Versicherung | Vorsorge | Vermagen

Bundesweit profitieren heute bereits rund 70.000 anspruchsvolle Kunden von unserer
engagierten Dienstleistung. Wir verbinden langjahrige Erfahrung mit fachlichem Know-
how und haben jederzeit den Markt im Blick. Ein intensiver Informations- und Wissens-
transfer zwischen den afm Beratern und den Spezialisten unserer Fachabteilungen sowie
die Bereitschaft zu standiger Verbesserung und Optimierung garantieren den hohen
Standard eines der modernsten und leistungsstarksten Beratungsnetzwerke.

Auf dieser Grundlage entstehen wertvolle Finanz- und Versicherungsstrategien fir:

= Privatkunden
= Unternehmer und Unternehmen
= Belegschaften

Nehmen Sie sich Zeit! Lernen Sie unsere Unternehmensgruppe besser kennen und erfahren
Sie, was es heilt:

afm — wir sichern Sie.

afim Holding AG

Sitz der Gesellschaft: Hamburg
Vorstand: Bernd Rademann (Sprecher) | Jan Weithase
Aufsichtsratsvorsitzender: Martin Klein
Markteintritt: 1993

Pensionsmanagement GmbH assekuranz-finanz-makler Versicherungsmakler fiir
GmbH Gewerbe und
Industrie GmbH

35 afm Geschiftsstellen und Buiros bundesweit mit mehr als 200 afm Beratern und Mitarbeitern

Rund 70.000 Privatkunden, Unternehmer und Unternehmen
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Profitieren Sie von unserer Systematik

Wissen ist in finanziellen Belangen ein besonders wertvolles Kapital. Das Angebot an
Finanzdienstleistungen ist grof3: Derzeit bieten allein in Deutschland nahezu 500 Versi-
cherer sowie Uber 1.800 Banken und Bausparkassen ihre Dienstleistungen und Produkte
an. Hinzu kommen unzahlige Kapitalanlagegesellschaften, die Sozialversicherungstrager
sowie vielschichtige gesetzliche Regelungen. Wer hier die richtigen Entscheidungen treffen
will, muss jederzeit einen umfassenden Marktiberblick haben und auf alle relevanten
Informationen zugreifen konnen.

Deshalb haben wir das afm Kompetenz-Management-System entwickelt. Mit ihm flieBen
unser gesamtes Know-how und alle praktischen Erfahrungen gebiindelt in jede person-
liche Kundenberatung ein.

Wir bieten lhnen einen umfassenden und detaillierten Wissensvorsprung fiir die ganzheit-
liche private Finanzplanung, die betriebliche Risikoplanung und die betriebliche Mitarbei-
terversorgung. Die auf dieser Basis getroffenen Entscheidungen werden - durch die von
uns entwickelten Schwachstellen- und Optimierungsanalysen unter Beachtung aktueller
Marktverdanderungen - fortlaufend tiberprift, optimiert und angepasst.

Die Verbindung aller Informationsquellen liefert die Basis, die den hohen Standard unserer
Beratungsleistung garantiert. Ein Erfolg, der sich fiir unsere Kunden nachhaltig als Mehr-
wert auszahlt — in Preis, Ertrag und Leistung.

Moderne, hochwertige
Qualifizierungsstandards
unserer Mitarbeiter

Individualstrategien durch &’
den afm Finanzplan und
den afm Risikoplan

afm Produktanalysen und
neutrale Vergleichsprogramme

afm Entscheidungs-
navigationen

Externe Rating-
Agenturen

o Infonetzwerke und Kooperationen
mit Steuerberatern, Wirtschafts-
™ prifern und Rechtsanwélten

P Spezialwissen der afm
i\»:) Fachabteilungen und Experten

Kompetenz-

netzwerk Erfahrungen aus tausend-

facher Beratungsanwendung
und Know-how-Archiven

Fachpublikationen

Standige Markt- und
Anbieterbeobachtung






Vertrauen Sie auf unser Angebot

Versicherungsschutz und Vorsorge sind fiir Privatkunden, Unternehmer und Unternehmen
sowie Belegschaften wesentliche und in vielen Fallen existenziell wichtige Bestandteile
der Absicherung. Kapitalanlagen und Finanzierungen stellen entscheidende Bausteine
der Vermdgensbildung und der Lebensqualitat dar.

Unsere langjahrigen Erfahrungen haben gezeigt, dass sich die Unterschiede der Produkte
oftim Detail verbergen. Um unserem hohen Qualitats- und Leistungsanspruch gerecht zu
werden, bewerten wir die Angebote des Marktes unter Qualitats-, Risiko- und Leistungs-
aspekten. Wir unterziehen sie einem intensiven Stresstest, der insbesondere folgende
Faktoren berticksichtigt: Sicherheit, Flexibilitat, Leistungsstarke der Bedingungen, Kosten
und Leistungsumfang sowie GroRe, Finanzkraft und Erfahrung der Anbieter. Hierfir ver-
wenden wir neutrale Produktvergleichsprogramme, die wir mit den Detailanalysen unserer
Fachabteilungen erganzen. So selektieren wir Schritt fir Schritt die besten Produkte am
Markt.

Aus unserer anbieter- und produktunabhangigen Position heraus entwickeln wir Produkt-
analysen, die als Entscheidungsnavigationen zielgerichtet auf die jeweiligen Kundenmotive
marktfiihrende Bedingungen widerspiegeln.

Ein weiterer Vorteil ist, dass wir anschlieBend mit den Anbietern Uber zusétzliche Ver-
besserungen und Preisreduzierungen verhandeln. Das bedeutet fiir Sie mehr Leistung bei
weniger Kosten, denn die verhandelten Einkaufsvorteile geben wir direkt an Sie weiter.

Soist bereits eine Vielzahl von exklusiven Versicherungs-, Produkt- und Branchenlésungen
entstanden.

Altersvorsorge
Gesundheitsvorsorge
Risikovorsorge
Privatversicherungen
Vermbégensmanagement

Finanzierungen

Risikomanagement
Firmenversicherungen
Branchenkonzepte

Betriebliche
Altersversorgung

Betriebliches
Gesundheitsmanagement

Belegschaftsprogramme

Betriebliche
Altersversorgung

Betriebliche
Krankenversicherung

Berufsunfahigkeitsschutz
Private Vorsorge
Gruppenunfallversicherung

Privatversicherungen
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Zukunft und Sicherheit




Strategie fur Privatkunden

Der Bedarf an Versicherungs- und Vorsorgel6sungen, Kapitalanlagen sowie Finanzierungen ist fiir Privatkunden von entscheidender Bedeutung. So vielféltig und individuell wie die
Menschen sind auch ihre Motive, die wesentlich von den personlichen Lebensphasen bestimmt werden. Dem steht die Komplexitat des Finanzmarktes mit einer kaum Uberschaubaren
Menge von Produktangeboten gegentiber.

Wir verfolgen drei Priméarziele:

Existenzsicherung | Vermégensbildung | Liquiditdtsverbesserung

Zu Beginn analysieren wir lhre Ausgangssituation, erstellen eine aktuelle Vertragstibersicht und definieren Ihre personliche Zielsetzung. Bestehende Finanzprodukte werden in puncto
Qualitat und Notwendigkeit bewertet, vorhandene Leistungsdifferenzen und Versorgungsliicken werden aufgezeigt.

Darauf aufbauend entwickeln wir unter Beruicksichtigung der Rahmenbedingungen lhre individuelle Finanzplanungsstrategie — den afm Finanzplan. Dieser dokumentiert die Verbindung
zwischen lhrer individuellen Ausgangssituation sowie der gemeinsam festgelegten Zielsetzung und weist die angestrebten Mehrwerte nachvollziehbar aus. Er bildet somit Ihre
personliche Entscheidungshilfe.

Fur unsere anspruchsvollen Privatkunden sind komplexe Vergleichsanalysen von Versicherungen, Kapitalanlagen und Finanzierungsvarianten selbstverstandlich. Erst das umfassende
Know-how der afm Beraterteams, die Qualitdt unserer Produkte und die personliche Beratung fiihren zur tatsachlichen Optimierung lhrer individuellen Finanzplanungsstrategie und
schaffen ein hohes Maf3 an Transparenz.

Unsere ganzheitliche und motivgerechte Beratungsleistung basiert auf der Anwendung einer fest implementierten Qualitdtsstrategie.

Die kontinuierliche, persénliche Betreuung und die regelmaBige Uberpriifung der risikorelevanten Informationen sind fiir uns integraler Bestandteil unseres Full Service. Wir begleiten Sie
auf hochstem Beratungsniveau mit maf3geschneiderten Losungen in jeder Lebenslage.

Unsere Experten aus den Fachabteilungen stehen mit den afm Beratern im permanenten Austausch und runden unser Leistungsspektrum ideal ab.
Realisieren Sie mit uns lhre individuelle Finanzplanungsstrategie mit mehr Sicherheit und verbesserter Liquiditat.

Niemand kann die Zukunft vorhersagen, aber wir konnen sie aktiv gestalten.

afm Finanzplan

Altersvorsorge Gesundheitsvorsorge Risikovorsorge Privatversicherungen Vermdgensmanagement Finanzierungen

afm Finanz- und Versicherungsanalyse






Strategie fUr Firmenkunden

Als Unternehmer haben Sie das Interesse und auch die Verpflichtung, lhr Unternehmen vor wirtschaftlichen Schaden zu bewahren. Hierbei stehen das Minimieren der Risiken und das
Maximieren der Chancen im Fokus. Risiken friihzeitig zu erkennen und passende Losungen auf Grundlage eines professionellen Risikomanagements zu implementieren, sind ent-
scheidende Faktoren im Rahmen eines verlasslichen Versicherungsmanagements. Dies sichert die Basis fiir unternehmerische Aktivitat und nachhaltigen Geschaftserfolg. Bei dieser
Aufgabenstellung begleiten wir Sie.

Bereits rund 8.000 Unternehmer und Unternehmen haben ihr Versicherungsmanagement gemeinsam mit unseren Firmenkundenberatern optimiert und nutzen unseren afm Firmen-
kunden-Full-Service. Auf der Basis dieser Vielzahl von Betreuungsmandaten, der damit verbundenen Aufgabenstellungen und langjahriger praxisnaher Erfahrung verfiigen unsere Bera-
terteams Uber eine hohe Praxiserfahrung. Durch fortlaufende Qualifikation und Biindelung der unterschiedlichen Know-how-Quellen innerhalb unseres Netzwerks steigern wir stetig
unsere Beratungskompetenz.

Fur die unterschiedlichen Branchen stellen wir exklusive Produktldsungen bereit, die individuell auf die spezifischen Erfordernisse unserer Kunden ausgerichtet werden. Unsere maf3-
geschneiderten Konzepte tiberzeugen durch hochwertigen Versicherungsschutz und attraktive Pramien.

Um eine Strategie zu erarbeiten, wird als Auftakt der Zusammenarbeit jedes Unternehmen zunéchst individuell betrachtet und in einem personlichen Gespréch analysiert.

Unser afm Risikoplan bewertet bestehende und empfehlenswerte Versicherungslosungen fiir Unternehmen jeder Branche und Gréenordnung. Dazu prifen wir die Angebote des
Marktes in Verbindung mit individuellen Risiken und Zielsetzungen lhres Unternehmens.

Die kontinuierliche, persénliche Betreuung und die regelméBige Uberpriifung der risikorelevanten Informationen sind fiir uns integraler Bestandteil des Versicherungsmanagements.

Mit dem afm Risikoplan verbessern Sie lhr Risikomanagement und Sie reduzieren lhre Kosten. Durch unseren Firmenkunden-Full-Service gewinnen Sie mehr Entscheidungsfreiheit fiir Ihre
unternehmerische Tatigkeit.

afm Risikoplan

Betriebliche Betriebliches
Altersversorgung Gesundheitsmanagement

afm Risiko- und Versicherungsanalyse

Risikomanagement Firmenversicherungen Branchenkonzepte Belegschaftsprogramme






Strategie fur Belegschaften

Das wichtigste Kapital jedes Unternehmens sind die Mitarbeiter. Qualifizierte und zufriedene Mitarbeiter sind der Grundstein des unternehmerischen Erfolgs. In der betrieblichen Praxis
wird es immer schwerer, geeignetes Personal zu finden und dauerhaft an das Unternehmen zu binden. Untersuchungen zeigen, dass der Wettkampf um die besten Képfe im Hinblick auf
die demographische Entwicklung und den sich abzeichnenden Fachkraftemangel in den néachsten Jahren noch harter wird. Daher gilt es, neue Wege und Losungen zu finden, um sich als
attraktiver Arbeitgeber zu positionieren.

Unter diesen Rahmenbedingungen nimmt die Bedeutung einer betrieblichen Vergiitungssystematik zu. Unternehmen kdnnen durch gezielte Strategien Verwaltungsrisiken der betrieb-
lichen Altersversorgung managen und die Leistung fir die Mitarbeiter verbessern. Zudem kénnen durch attraktive Rahmenvertrage fir Privatversicherungen und die private Vorsorge
echte erlebbare Mehrwerte fir die Belegschaft ermdglicht werden.

Mit Zusatzleistungen und Angeboten erhéhen Sie die Motivation Ihrer Belegschaft und steigern durch die Ubernahme sozialer Verantwortung gleichzeitig Ihre Attraktivitat als Arbeitgeber.
Hierbei konnen auch ersparte Lohnnebenkosten gezielt in die Finanzierung der Leistungen mit einflieBen. Aktuelle Studien bestatigen, dass eine grof3e Nachfrage der Mitarbeiter besteht,
Versicherungslosungen lber den Arbeitgeber zu beziehen. Neben den hdufig bestehenden Verbesserungspotenzialen, mit denen die betriebliche Altersversorgung leistungsstarker, aber
auch verwaltungs- und risikodrmer organisiert werden kann, bleiben die Potenziale der betrieblichen Gesundheitsvorsorge und der privaten Absicherung und Vorsorge fiir Mitarbeiter
oftmals ungenutzt. Mit den afm Belegschaftsprogrammen bieten Sie Ihren Mitarbeitern und potenziellen Bewerbern erlebbare Mehrwerte durch vereinfachte Zugangswege, glinstige
Pramien und mehr Leistungen. Bei der Ausgestaltung eines unternehmensindividuellen Konzeptes werden passgenaue Losungen fir lhr Unternehmen und lhre Belegschaft realisiert.

Wir verfligen Uber die Erfahrung, die Personalressourcen und die administrativen Mittel, um den unterschiedlichen Herausforderungen und Rahmenbedingungen kleiner, mittlerer und
groBer Unternehmen individuell zu entsprechen. afm Affinity erméglicht hnen und lhren Mitarbeitern exklusiven Zugang zu Belegschaftsprogrammen mit hochster Produkt- und Bera-
tungsqualitat rund um die betriebliche Altersversorgung, die betriebliche Gesundheitsvorsorge und das private Versicherungs- und Vorsorgemanagement.

Ihr Unternehmen erzielt mit unseren Belegschaftsprogrammen zukunftsgerichtete, soziale, erlebbare und bindende Wirkung. Sie positionieren sich leistungsstark und differenzierend
im Wettbewerb. Wir organisieren und begleiten eine rechtssichere und kalkulierbare Umsetzung.

Profitieren auch Sie von unseren langjdhrigen Erfahrungen und unserer Expertise als Spezialist fiir Belegschaftsprogramme.

Wir gestalten echte Mehrwerte!

afm Affinity

Betriebliches Pensionsmanagement Betriebliches Gesundheitsmanagement Privates Versicherungs- und Vorsorgemanagement

Belegschaftsprogramme






Nutzen Sie dauerhaft unser Aktives-Finanz-Management

Wir ibernehmen dauerhaft die Vertretung Ihrer Interessen und entlasten Sie weitgehend
von zeitraubenden Abwicklungs- und Verwaltungsarbeiten. Um unsere Beratungsleistung
auch in Zukunft auf hochstem Niveau zu halten, gilt unser besonderes Augenmerk der lau-
fenden Anpassung lhrer Finanzplanungsstrategie an veranderte Risiko- und Marktverhalt-
nisse. Denn wer Chancen nutzen will, muss im richtigen Moment agieren kénnen. Dies gilt
besonders bei Themen rund um die Finanzen. lhre persénliche Situation unterliegt einem
stetigen Wandel und auch die Marktbedingungen und Gesetze verandern sich laufend.
Neue Produkte entstehen und die Leistungsfahigkeit der Anbieter variiert.

Unser Aktives-Finanz-Management hilft lhnen, den Uberblick zu behalten, rechtzeitig zu
reagieren und Entscheidungen anzupassen. Variationen des Versorgungsbedarfs, Verschie-
bungen der Gewichtung einzelner Aspekte sowie Veranderungen des Einkommens und
der Lebensumstande des privaten Haushalts bzw. der Umsatzgroe und des Tatigkeitsprofils
des Unternehmens flieBen so in unsere Beratungsleistung ein. Auf dieser Basis ermitteln
wir lhren aktuellen Handlungsbedarf und sichern so den dauerhaften Erfolg lhrer indivi-
duellen Finanzplanungs- bzw. Risikoplanungsstrategie.

Der afm Maklerauftrag bietet Ihnen aktiven Full Service fiir die dauerhafte Optimierung
Ihrer Sicherheit. Als Ihre kompetente Interessenvertretung passen wir lhre individuelle
Strategie laufend an die veranderten Bedingungen an und versorgen Sie aktuell mit wert-
vollen Informationen. Selbstverstandlich erhalten Sie regelmaBig aktuelle Ubersichten zum
Status quo lhrer Finanzplanung. Und im Schadenfall vertreten wir konsequent lhre Inte-
ressen und wickeln den versicherten Schaden bis zur Entschadigung ab.

Unser Aktives-Finanz-Management bietet Ihnen das richtige Timing, um alle Moglich-
keiten optimal zu nutzen.

Vertrags- und Policenmanagement

Aktive Informationen tiber Marktverdnderungen

Zugang zu wertvollen Finanzinformationen durch
den afm Marktplatz und die afm Newsletter

Jahresgesprache und Statusberichte tiber
risikorelevante Veranderungen

Verlassliche Abwicklung im Schadenfall

SSSSS






lhre Interessen leiten uns

Unsere Unabhangigkeit ist der Garant fir unsere hohe Beratungsqualitat. Sie ist einer der entscheidenden

Erfolgsfaktoren und ebnet den Weg zu qualitativ hochwertigen Losungen.

Unabhangigkeit bedeutet flr uns:

Als unabhangiger Finanz- und Versicherungsmakler bekennen wir uns zu den strengen gesetzlichen
Auflagen. Wir sind registriert und handeln nach den gesetzlich geforderten Berufsausiibungs- und Doku-
mentationspflichten.

Wir verzichten auf Kapitalverflechtungen mit und -beteiligungen an Versicherungsgesellschaften und
Banken. So bewahren wir unsere Neutralitdt und Unabhangigkeit in der Produktauswahl.

Die Zusammenarbeit mit mehr als 200 Versicherern und einer Vielzahl von Banken und Kapitalanlage-
gesellschaften ermdglicht lhnen den neutralen Zugriff auf eines der gro3ten Produktportfolios des
Marktes.

Unser Produktauswahlverfahren basiert grundsatzlich auf unabhéngigen Vergleichsanalysen und erfah-
rungsbasierten Recherchen einer hinreichenden Anzahl an Anbietern.

Wir vertreten lhre Interessen gegentiber Versicherern, Banken und Kapitalanlagegesellschaften wahrend
der Vertragsdauer sowie im Leistungs- und Schadenfall.

Unsere Unabhéangigkeit ist das Fundament unseres Beratungserfolges, nur so werden wir lhren und unseren

hohen Anspriichen gerecht.

Wir handeln in Ihrem Auftrag.






Wir sind fur Sie da

Bei Ihrer Finanz- und Risikoplanung setzen wir neben Qualitdtsstandards, Analysemethoden
und Know-how-Archiven vor allem auf eines — den Dialog mit lhnen. Denn nur, wenn wir
lhre personliche Ausgangssituation und lhre Ziele kennen, kdnnen wir eine optimale Ver-
bindung zwischen Leistung und Motiv herstellen.

Privatkunden

Wir realisieren individuelle Finanzplanungsstrategien fiir anspruchsvolle Privatkunden.
Dabei verbinden wir Ihre Motive mit der selektierten und veredelten Auswahl bestmog-
licher Finanz- und Versicherungsprodukte. Wir begleiten Sie mit dem Full Service des
afm Maklerauftrages auf hchstem Niveau durch alle Lebensphasen.

Unternehmer und Unternehmen

Wir bieten Unternehmen jeder Branche und Gré8enordnung die Moglichkeit, ihr Versiche-
rungsrisiko in einem dauerhaft optimierten Preis-Leistungs-Verhdltnis zu managen. Unter
erganzender Beachtung steuer-, sozialversicherungs- und arbeitsrechtlicher Bedingungen
verbinden wir das Versicherungsrisikomanagement des Unternehmens und die Versor-
gungsanforderungen der Mitarbeiter.

Belegschaften

Wir gestalten im Rahmen von afm Affinity Mehrwerte fiir die Mitarbeiter von Unter-
nehmen. Unser Ziel ist die ganzheitliche, fundierte Aufklarung tiber die vielfltigen Aspekte
der betrieblichen Mitarbeiterversorgung. Das Angebot wird individuell auf die Vorgaben
des Unternehmens und den Bedarf der Mitarbeiter ausgerichtet und bietet umfangreiche
Versicherungs- und Vorsorgekonzepte mit hochsten Bedingungsstandards zu Top-
Konditionen.

Welche Ziele Sie auch haben - wir sichern Sie auf Ihrem Weg.

Sprechen Sie uns an! Wir freuen uns auf Sie.

Wir sind anbieterunabhéangig.

Wir garantieren Beratungskompetenz.

Wir sichern dauerhaft hohe Beratungsqualitat zu.

Wir verfuigen tiber langjahrige Erfahrung.

Wir analysieren lhre Ausgangssituation.

Wir schaffen Transparenz.

Wir bieten Preis- und Leistungsvorteile.

Wir leisten aktiven Service.

Wir vertreten Ihre Interessen.

Wir begleiten Sie jetzt und in Zukunft.



www.afm-gruppe.de
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