
 

 

Im Vorfeld sollte es das Ziel sein, möglichst detaillierte Informationen über die Ausgangssituation und die Motivlage 

des potentiellen Kunden zu erhalten, um vorbereitet in den Termin zu gehen. 

Die möglichen Quellen im Internet sind beispielsweise: 

 Eine übergreifende Googlesuche 
 Unternehmensregister 
 Eigene Unternehmensseite des Kunden 
 Rating von Banken und Kreditagenturen 
 ggf. Social Media Seiten des Unternehmens (Xing, Kununu etc.) 

 

Folgende Daten sollten Sie bereits versuchen zu ermitteln. Selbstverständlich ist dies für eine Kapitalgesellschaft 

deutlich leichter, als für einen 10 Mann Betrieb. Alles was Sie nicht herausfinden, können Sie im Gespräch dann 

gemeinsam mit dem Kunden besprechen. 

Firmenname: 

Rechtsform: 

Gründungsjahr: 

Geschäftsführung: 

Branche: 

Handelt es sich um ein Konzernunternehmen? ☐ ja          ☐ nein 

Existieren mehre Betriebsstätten Verwaltungen / Niederlassungen? ☐ ja          ☐ nein 

Wie viele Mitarbeiter hat das Unternehmen voraussichtlich?  
    

Lage und Aussichten des Unternehmens   

Besteht Bilanzierungspflicht? ☐ ja          ☐ nein 

Ergebnis im vorletzten abgeschlossenen Geschäftsjahr: 

Ergebnis im letzten abgeschlossenen Geschäftsjahr: 

Aktuelles Ergebnis (voraussichtlich): 

Bonitätslage des Unternehmens: 

Liquiditätslage des Unternehmens: 

Ertragslage des Unternehmens: 

Beurteilung der Perspektive in der Zukunft? 
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