Verkaufsgesprach Kurzubersicht

BegrilRung des Interessenten/Kunden

1. Er6ffnungsfrage (offene Frage)

2. Darstellung der verschiedenen Anlageformen, im Hinblick ,,Steueroptimierung”
Fazit: Aussage Sachwerte/Produktivkapital

3. Prasentation der Immobilienarten

4. Prasentation der Qualitat

5. Erlauterung des Standortes
Was sagt die Presse dazu?

6. Prasentation der individuellen Berechnung

Terminvereinbarung vor Ort



